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De quoi va traiter ce TALK ?

“Dans un contexte ou l'acces a la propriété devient de
plus en plus difficile pour les jeunes sans soutien
financier, un modéle innovant a été imaginé. Il permet a
un entrepreneur de constituer un patrimoine immobilier
et de gérer une société d'exploitation avec seulement
100€ de capital de départ, grace a un montage
philanthropique du vendeur. Ce systéme, pensé aussi
pour optimiser la fiscalité du cédant, démocratise l'acces
a la propriété et redistribue les richesses, tout en
financant des missions d’intérét général.”

“La vente inclusive,
line nouvelle
maniére de céder
son entreprise”

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?

“L’espoir qu'un autre modele est possible, qui réconcilie
réussite et solidarité, optimisation fiscale et intérét
général, et qui incarne un véritable transfert
intergénérationnel de bienveillance et
d'accompagnement entrepreneurial..”

Conférence référence
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De quoi va traiter ce TALK?

“Vous voulez maitriser ['art de transformer chaque
interaction en succes ? Ma conférence est votre passeport
pour l'excellence commerciale. Je vous dévoilerai les
stratégies simples mais puissantes pour identifier et
attirer vos clients idéaux, des techniques de négociation
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et a signer des partenariats durables. Venez booster votre -
entrepreneurs

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ? Conférence référence

“Des méthodes concretes pour cibler efficacement, vendre
avec impact, négocier avec confiance et sécuriser vos
contrats, afin de transformer chaque opportunité en
succes durable.”

——————e—e———— ———————— _— Retourner au sommaire ici
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“Splendeur et misere
tu leader de I'lA
juridique en France”

Conférence référence
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technologiques.”

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?

“Vous repartirez avec des clés concretes pour comprendre
comment l'intelligence artificielle peut s'intégrer dans
votre secteur, a travers 'exemple d'un parcours devenu
l'un des cas de référence dans ['lA appliquée au droit.”




De quoi va traiter ce TALK?

“L’an dernier, au B2B Kite Summit, une simple
discussion sur la plage a changé ma trajectoire : 'y ai
rencontré mon futur associé, apres un premier échec
d'association. Je partagerai ce que cette expérience m'a
appris sur la confiance, ['alignement et la maniere de
piloter non seulement une entreprise... mais aussi un
patrimoine.”

PON
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- “Patrimoine,
entreprise, associeés :
. une valse a trois

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?

“Vous repartirez avec un retour d’expérience honnéte
sur I'échec et la reconstruction, des clés concretes pour
mieux cadrer vos décisions patrimoniales, et peut-étre,
['envie de structurer ce que vous laissez aujourd’hui au
hasard.”

Conférence référence
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De quoi va traiter ce TALK?

“Dans cette conférence, je vous partage une vision
claire, moderne et structurée de ['amour, issue de
18 ans d'expérience, de plus de 135 000 personnes
accompagnées, et de transformations concretes
vecues. Vous découvrirez pourquoi la qualité de
votre lien intime influence directement votre
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i Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ? i
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De quoi va traiter ce TALK ? i
| “Avez-vous déja ressenti ce moment ol tout devient i

fluide, ou chaque action s'enchaine sans effort, comme i
si l'équipe ne faisait qu’'un? C'est ce qu’on appelle le i
Flow collectif: un état rare, puissant, ou la confiance, |
|

I'expertise et la coordination transforment le groupe |
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en un seul organisme. En mer, j'ai vécu cette sensation !
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Isimple, naturel, et la performance explose sans méme
|V penser. Je vous propose d'explorer avec moi ces

| 'moments de grace, et de comprendre comment les

' recréer dans vos propres équipes.”

‘Des clés concrétes pour favoriser le flow collectif dans
vos équipes.”
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“Le pouvoir du Flow
Collectif”

Conférence référence
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De quoi va traiter ce TALK?

“Ce talk explore comment ['IA peut vous aider a mieux gérer
votre temps au quotidien. En réduisant ['hyperconnexion, en
automatisant les taches répétitives et en allégeant la charge
mentale, l'IA devient un levier d’efficacité primordial pour
les dirigeants. Elle permet de se concentrer sur ce qui compte
vraiment : la création, la stratégie, le travail de fond et les
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—gm = [* utilisee. Une nouvelle compétence s'impose pour les
al'llllﬂlﬂlle . entrepreneurs : savoir piloter intelligemment ces outils pour

se libérer du temps et de 'espace mental. Parce qu’au fond,

, . ce sujet ne parle pas de machines, il parle de nous.”
Conférence référence

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?
“Vous découvrirez dans ce talk des outils puissants pour
gagner 2h parjour!”
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De quoi va traiter ce TALK?

“Entrepreneurs sportifs: comment trouver la paix
intérieure dans un monde de performance ? Et si la
réponse passait par un acte simple mais puissant: la
transmission? Au dela des résultats, ce secret peut
transformer votre leadership. Prét a découvrir
comment?”

“Passer la flamme !

Conférence référence
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Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?

“On repart avec la conviction que la paix intérieure
n’est pas une fin en soi, mais un chemin qui se renforce
en se partageant — et que pour les entrepreneurs
sportifs, transmettre, c'est donner du sens autant qu’en
trouver.”

. Retourner au sommaire ici




De quoi va traiter ce TALK?

“Trop d’entreprises s'enlisent dans des processus
internes sans valeur ajoutée, épuisant leurs équipes et
nuisant a la rentabilité. Le Lean Office permet
d'optimiser ces flux invisibles pour améliorer en méme
temps la performance, 'engagement des équipes et la
satisfaction client, en s'attaquant a la vraie cause du

{4“\

“Entrepreneurs :
arrétez d’embaucher, |
ﬂpt|m|sez I” i surmenage.”

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?

“Vous pensez qu’on ne peut pas augmenter rentabilite,
bien-étre des équipes et satisfaction client en méme
temps ?

Une personne ya cru... et |'a fait. Ce talk vous montre
comment.”

Conférence référence
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De quoi va traiter ce TALK?

“Et si entreprendre, c'était aussi écouter ? Ecouter les
signaux faibles, les intuitions, les rythmes intérieurs ?
Dans cette conférence, je vous embarque dans un
voyage entre tech et traditions, entre IA, musique et
spiritualité vaudou. A travers mon parcours de repeat
entrepreneur et de compositeur initié aux rites
vodous, je propose une autre maniére de penser
I'engagement, la prise de risque et la créativité.

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?

“On repart de ce talk avec une reconnexion a son
intuition d'entrepreneur, une exploration inédite de
l'innovation par le corps et le sensible, et un moment
suspendu pour mieux repartir, recentré et inspiré.”

e s S ——————————————————————————————————————————
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“Gonnexion : du
cloud au vaudou™

Conférence référence
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“Demain, vous
changerez tous de
hanque”

Conférence référence
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De quoi va traiter ce TALK ?

“Vous suivez les marchés financiers, mais connaissez-vous

les lois de votre propre économie intérieure ? Ce talk
révele que notre corps fonctionne sur les principes d'une
entreprise, avec une seule devise qui alimente nos
ambitions : notre énergie cellulaire. Nous vivons
pourtant souvent a crédit sur cette ressource vitale,
jusqu'a la banqueroute : le burnout. Et s'il existait une
autre facon d'investir ? Venez découvrir comment la
compréhension de votre propre biologie peut
radicalement changer votre définition du succes et de [a
richesse.”

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?

“On repart avec une nouvelle vision du succes, des clés
pour mieux investir son énergie, et une compréhension
profonde de son économie intérieure.”

——————————————————————— ———— ———— ———— ———— ————————



n'avez rien compris
(et c’est normal)”

Conférence référence
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De quoi va traiter ce TALK?

“Ce talk propose une plongée lucide et accessible dans
l'univers de l'intelligence artificielle. Il commence par
déconstruire les idées recues : non, I'lA n'est pas une
conscience, ni une menace imminente pour 'humanité
— et elle est bien plus simple (et limitée) qu’on ne le
croit souvent. Ensuite, il révele comment l'lA est déja
partout dans notre quotidien, souvent de maniere
invisible, et comment elle influence nos décisions, nos
usages, voire notre maniére de penser. Enfin, le talk se
veut pratique et responsabilisant : il donne des reperes
concrets pour s'approprier ces outils, les utiliser a bon
escient, et rester acteur — et non spectateur — de cette
révolution technologique.”

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK?
“Vous repartirez en n'ayant plus peur de ['|A”




De quoi va traiter ce TALK?

“Ce talk met en lumiére pourquoi l'intelligence artificielle
transforme en profondeur le monde de la santé, en réponse aux
défis croissants : explosion des données, pénurie de soignants,
hausse des codts. Il passe en revue les principales technologies
|A déja utilisées (NLP, vision, machine learning, IA générative)
et leurs applications concrétes dans le cancer, les maladies
cardiovasculaires et la gestion hospitaliere.

Il met aussi 'accent sur les opportunités pour les startups,
notamment en santé connectée, prévention ou santé mentale,
avec des modeles technologiques déja accessibles. Enfin, il
aborde les bénéfices pour les patients (acces, suivi, autonomie)
ainsi que les enjeux éthiques et internationaux a surveiller.

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?

“Avec une vision claire des usages actuels de 'lA en santeé et des
pistes concretes pour entreprendre ou innover dans ce
domaine.”

%
“aurfer sur la vague
de I'lA pour
repousser les

frontiéres de la
sante”

Conférence référence

13

Retourner au sommaire ici




“L'art délicat du
networking”

Conférence référence
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De quoi va traiter ce TALK?

“Ce talk déconstruit les idées recues sur le networking
pour en révéler l'essence humaine et stratégique : créer
des liens sincéres, utiles et durables. A travers des
anecdotes, des échecs assumés et des clés concretes, il
montre comment le relationnel peut devenir un levier
puissant d’opportunités personnelles et
professionnelles.”

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?
“Avec une vision décomplexée et authentique du
networking, des clés concretes pour créer des liens
durables, et l'envie de cultiver des relations qui
ouvrent vraiment des portes.”




| De quoi va traiter ce TALK?
“Ce talk explore comment l'intégration de ['lA peut
transformer le travail dans les entreprises. Il montre
comment ['IA peut augmenter 'impact commercial en
améliorant la performance des équipes et des processus.
L'IA devient un copilote stratégique, libérant le potentiel
humain pour offrir un avantage concurrentiel durable. En
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mesurable, optimisant ainsi leurs opérations. Le talk met . -
également 'accent sur l'importance de cultiver une d emmﬂl
approche responsable et éthique pour garantir un futur du ) -
travail harmonieux et innovant.” Conference référence
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Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK?
“Avec des leviers concrets pour innover, mieux piloter a
distance, et préparer son entreprise a un futur

| technologique et humainement aligné” | Retourner au sommaire ici
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“Télétravail :
comment reussir
line entreprise
"fluide" a distance”

Conférence référence
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De quoi va traiter ce TALK ?

“Dans ce talk, je vous invite a une session concise mais
percutante sur la maniere de naviguer sur l'avenir du travail
et de l'innovation. Que ce soit en démystifiant l'intégration
de l'lA pour libérer le potentiel humain ou en construisant
des équipes performantes a distance, ma présentation vous
fournira des stratégies pragmatiques et des exemples
concrets pour optimiser vos opérations. Vous découvrirez des
leviers concrets pour stimuler l'innovation et la croissance,
tout en préparant votre entreprise a l'avenir du travail, en
cultivant une approche responsable et éthique de la
technologie. ”

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?

“Avec des outils pratiques pour piloter une entreprise a
distance, des leviers d’'innovation durable, et une vision claire
d'un Futur du travail plus efficace, éthique et humain.”




i De quoi va traiter ce TALK ?

i “Et si on arrétait de survivre a nos réunions pour

i commencer a les aimer ? Dans ce talk vivant et

i percutant, je partage les erreurs classiques que ['on fait
i tous... et surtout les secrets de ceux qui savent créer de
| vraies réunions utiles, engageantes et efficaces. Avec
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“Pas d’objectif - Pas
de réunion”

boussole, deux ou trois régles d'or, et ['envie d’oser

nn

dire : "Pas d’objectif ? Pas de réunion”.
Conférence référence
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Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?

“Une nouvelle vision des réunions, des regles d'or
simples pour les rendre efficaces et engageantes, et le
courage de ne plus organiser de réunions sans objectif

I_C_lé ... Retourner au sommaire ici




De quoi va traiter ce TALK?
“Une prise de parole authentique, puissante et sans
lanque de bois. J'y partage les coulisses de la tempéte

ik g = entrepreneuriale : perte de clients, stress, solitude du

su"’wre ason dirigeant... et surtout comment rebondir. Cette

entreprise : 10 conférence s'adresse a celles et ceux qui veulent arréter
tempﬁtes que IOIII de faire semblant que tout va bien, pour enfin mieux
entrepreneur avez assez des discours lisses, votez pour une dose de
Il‘a\lerse (et vérité, de courage et d’inspiration entrepreneuriale ! ”
= 1]
comment les geren Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?

“A travers mon expérience, je dévoile des clés
concrétes, des erreurs a éviter et des solutions qui
redonnent du souffle quand tout vacille”

Conférence référence

18

Retourner au sommaire ici

i 1
I
! |
I |
I |
I I
I |
I |
I |
I I
I |
I |
I |
I I
I |
I |
I |
I |
I I
I |
I |
| |
|
r 4K ° ° I
i s'entourer, se réinventer et sortir plus forts. Si vous en |
I
! |
, |
, |
, |
, |
, |
, |
I |
, |
, |
, |
, |
, |
, |
, |
, |
, |
, |
, |
, |
| :
| |




L — INASA
De quol va traiter ce TALK ? l‘\

‘“« Nous souffrons plus dans notre imagination que dans la réalité. » 1
- Et si votre leadership ne se jouait pas uniquement dans vos B
icompétences, mais dans votre capacité a mobiliser toutes les

ifacettes de votre personnalité, y compris celles que vous n'osez pas
imontrer? Dans cette conférence, je vous emmene au ceeur d'une

Iscience humaine née pour la NASA, aujourd’hui utilisée pour révéler
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“Le secret du leader

Iune lecture claire des besoins, des réactions, des dynamiques - -
|relat|onnelles Ce que vous faisiez parfois a l'instinct, vous saurez le une scle“ce humalne
o o g o T
revelee par la NASA

'falre avec conscience, finesse et efficacité. Car comme le dit ['adage
Conférence référence

n

- « Connais-toi toi-méme... et tu connaitras 'univers et les dieux. »

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?
“Comment transformer le stress en clarté, activer des ressources

19
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oubliées, et embarquer vos équipes plus vite, plus loin... et plus
humainement.”
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“Linkedin : I'ascenseur
émotionnel de votre
business”

Conférence référence
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De quoi va traiter ce TALK ?

“Vous pensez maitriser LinkedIn ? Pourtant, votre profil
parle pour vous et ce qu'il dit ne vous rend peut-étre pas
justice. Dans ce talk, je vous montre comment utiliser
LinkedIn pour générer de la confiance, attirer vos clients
ou investisseurs idéaux et devenir une référence dans
votre domaine. Oubliez les stratégies chronophages : en 3
actions simples, votre business peut passer de 'ombre a la
lumiere.”

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?

“On repart de ce talk avec un profil LinkedIn aligné et
percutant, des actions concréetes pour gagner en visibilite,
et les clés pour attirer naturellement clients ou
investisseurs.”
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De quoi va traiter ce TALK? |
|

“Ce n'est pas ce que vous gagnez qui vous rend libre. C'estce |
que vous décidez d’en faire. A travers des schémas simples et i
puissants, découvrez l'impact réel des mauvais choix...oude |
. . |

l'absence de choix. Nous verrons les 12 raisons pour lesquelles !
tant d'entrepreneurs ne deviennent jamais vraiment libres et i
prospéres, méme avec des revenus élevés. Vous repartirez avec |
° . v . I

une boussole personnelle claire et chiffrée : votre propre seuil |
de sécurité, d'indépendance et de liberté financiere. Vous i
pilotez votre entreprise avec rigueur et stratégie, il est temps |
|

|

|

|

|

|

|

|

|

|

|

|

|

|

|

|

|

|

|

|

|

|

|

d'appliquer la méme exigence a vos finances. Le vrai luxe n'est
pas de gagner plus, mais de mettre ['argent au service de
votre vie, de votre liberté et de vos réves tout en construisant
un impact durable.”

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?

“Vous repartirez avec une boussole personnelle claire et
chiffrée : votre propre seuil de sécurité, d'indépendance et de
liberté financiere.”

——————————————— ———— ———— ———— ——— — ——— — ——— — ————————
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“Structurer sa liberté
financiére pour
impacter plus,

transmettre mieux,
vivre pleinement.”

Conférence référence
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“Uous avez une
capacité de
rajeunissement
immeédiate (et vous
I'ignoren”

Conférence référence

2

Retourner au sommaire ici

De quoi va traiter ce TALK?

“Et si vous pouviez rajeunir... dés maintenant ? Dans
cette conférence, je vous embarque dans une exploration
captivante de ['age biologique. On parlera de tests de
pointe, d'interventions concretes, et surtout de votre
capacité a inverser la tendance. Objectif : une vie plus
longue en bonne santé avec plus d'énergie... pour
pouvoir kiter ensemble plus longtemps. Vous avez une
capacité de rajeunissement immédiate. Je vous montre
comment.”

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?
“On repart avec un outil concret pour mesurer son vrai
age biologique, et surtout, avec les clés pour enclencher

des maintenant un processus de rajeunissement
durable.”

— ————— — — ——————— — — — — —— — — — — — — — — ——— — — — —— —— — — — ———



De quoi va traiter ce TALK ?

“Ce talk ne parle pas d’lA au sens technique, mais de ce
que ces outils révelent sur nous quand on les utilise
vraiment. Je partagerai comment, en tant que
développeur, I'lA m’a aidé a voir des choses que je ne
voulais pas voir. Vous repartirez avec une nouvelle facon
d'utiliser ChatGPT ou Claude : non pas comme un
assistant, mais comme un miroir. C'est un talk pour ceux
qui bossent dur, qui avancent vite, mais qui veulent aussi
rester alignés avec eux-mémes.”

%k %k %k %k

“Ce que I'lA réveéle, ce
n'est pas le futur,
¢c'est vous”

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?

“On repart avec un regard radicalement nouveau sur ['lA
: non plus comme un simple outil d'optimisation, mais
comme un révélateur de soi, capable de nous aider a
sortir du pilotage automatique pour redevenir
pleinement humains.”

Conférence référence
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Retourner au sommaire ici




“Ge qui distingue les
leaders conscients ”

Conférence référence
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Retourner au sommaire ici
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| De quoi va traiter ce TALK?

i “Ce talk vous invite a faire un pas de coté pour choisir
I avec plus de conscience et batir une trajectoire plus
i vivante, plus durable — pour vous et pour vos équipes.
i Un moment pour prendre du recul, découvrir quelques
| questions essentielles a se poser, et des exercices simples
i d intégrer dans votre quotidien pour cultiver un

i leadership plus lucide, plus aligné, et surtout plus
| vivant.”
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Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?

“On repart avec une meilleure compréhension de nos
biais inconscients, des outils concrets pour décider avec
plus de clarté, et des rituels simples pour incarner un
leadership plus aligné, vivant et durable.”




De quoi va traiter ce TALK?

“Et si l'lA devenait enfin un vrai gain de temps
dans vos process métiers, pas juste un gadget
de bureau ? Dans ce TALK vous verrez comment
automatiser des taches concretes (emailing,
business plan, réponse a un appel d’offres...)
avec une |A qui comprend vraiment votre
métier. Vous comprendrez également le
pouvoir des agents |A et comment en faire des
alliés au quotidien.

Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?
“Vous repartirez avec des idées applicables des
demain, et peut-étre méme plus de temps libre
pour vos passions!”

“U'IA qui vous fait
gagner du temps
pour... faire encore
plus de Kite”

Conférence référence
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De quoi va traiter ce TALK?

“Et si on repensait 'immobilier d'entreprise pour qu'il
serve vraiment les territoires et les entreprises ? Je
partagerai comment, en sortant des schémas
institutionnels, on peut développer des projets plus
rapides, plus utiles et tout aussi rentables. Moins
d'intermédiaires, plus d'impact local, des batiments
pensés pour les vrais besoins du terrain. Avec des
exemples concrets et du vécu, je vous montre comment
on peut réindustrialiser proprement et intelligemment.
Un talk punchy, engagé, pour redonner du sens a la
construction et a l'investissement !”

“Réindustrialiser
proprement la France :
mission possible 2"

Conférence référence
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Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?

“On repart avec des clés concrétes pour montrer qu'un
immobilier engagé peut allier performance économique
et utilité territoriale.”

Retourner au sommaire ici I
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De quoi va traiter ce TALK?

“Et si nos plus grandes forces prenaient racine dans nos
blessures ? Je partagerai mon parcours de dirigeant
faconné par une enfance marquée par des épreuves, et
comment ces blessures m’ont donné de ['énergie, du
courage... mais aussi des angles morts. En apprenant a
mieux me connaitre, j'ai transformé ma maniere de
travailler, de collaborer et de vivre. C'est une réflexion
intime, mais universelle : derriere nos performances, il y
a souvent une histoire. Je souhaite ouvrir un dialogue
sincere sur ce que signifie vraiment « bien diriger »”
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“ Grandir avec ses
blessures™

Conférence référence
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Avec quoi allez-vous repartir de ce TALK ?

“On repart avec la conviction que se connaitre vraiment,
dans ses forces comme dans ses failles, est la clé pour
devenir un meilleur leader, plus humain, plus aligné, et
capable d'emmener les autres encore plus loin.”

— — — ———— — — ————— — — — ——— — — — — — —— — — — — — — ——— ——— — — ———————

Retourner au sommaire ici




Vous avez jusqu’au
18 aout pour faire
votre choix !



https://form.typeform.com/to/T2OzDP0C
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PLANNING DES TALKS

Voici le calendrier des talks pour les 12 candidats sélectionnés suite au vote !

SAMEDI 27 DIMANCHE 28 LUNDI 29

SEPT SEPT SEPT

TALK 1 TALK 9

TALK 2 TALK 10

TALK 3

TALK 11

TALK 12

14H30 A 15H30 AU GHAPITEAU










